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Effizientes Parthermanagement in der
Immobilieninvestmentbranche: Ein Schlussel
zur Sicherung nachhaltiger Wettbewerbsfahigkeit

Angesichts kontinuierlich steigender Immobilienwerte lag der Fokus
im vergangenen Marktzyklus weniger auf der laufenden Optimie-
rung von Prozessen und Kostenstrukturen. In der aktuellen Markt-
phase stehen alle relevanten Akteure — vom Facility Manager tber
den Asset- und Fondsmanager bis hin zu Banken, Bewertern, KVGs
und Verwahrstellen — unter zunehmenden Druck, ihre Leistungen zu
optimieren und gleichzeitig die steigenden Erwartungen der Anleger
zu erflllen. Die professionelle und effiziente Zusammenarbeit tiber
Unternehmensgrenzen hinweg ist dazu der Schlitssel. Die Professi-
onalisierung des Partnermanagements wird dabei zu einem zentra-
len Wettbewerbsfaktor. Ein integraler Bestandteil dieses Ansatzes
ist die systematische Auswahl und kontinuierliche Bewertung von
Geschaftspartnern. In einer immer starker digitalisierten und von
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Leistungs- und Kostendruck gepragten Welt gilt: Nur die Akteure, die konstant hohe Performance liefern, werden langfristig bestehen. Die
gegenwartige Marktkonsolidierung zeigt bereits, dass nur die leistungsfahigsten Marktteilnehmer iberdauern werden.

Ihr Partner fiir Resilienz und Wettbewerbsfahigkeit

REAX Advisory steht Ihnen als verldsslicher Partner zur Seite, um diesen Herausforderungen erfolgreich zu begegnen. Mit unseren malf3-
geschneiderten, auf langjahrige Erfahrung basierenden Beratungsleistungen im Bereich Partnermanagement unterstiitzen wir Sie dabei,

Effizienz, Resilienz und Wettbewerbsfahigkeit in Ihrem Unternehmen zu steigern.
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